lhr Expertenwissen ist Gold wert.

Gewinnen Sie damit Kunden.
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Geschaftsfuhrer: Marco Fehr

Hauptberuf: Grunder Know-how Marketingstrategie und einziger
professioneller Podcaster im Bauwesen.

Als ehemaliger Bau- und Projektleiter mit uber 20 Jahren Bau-Erfahrung,
sehe ich immer wieder die gleiche Herausforderung:

Bauherren, Investoren, Architekten und Bauleiter entscheiden uber die
Auftragsvergabe hauptsachlich nach dem Preis.

Darum grundete ich den Bauherren Podcast Schweiz, wo die qualitativ
hochwertigsten Unternehmen und Experten der Baubranche ihr
Fachwissen weitergeben, um ihre Zielgruppe bereits in der Planung
beraten zu konnen.

Daraus erstellen wir hochwertigen Marketing Inhalt, damit Sie bei lhrer
Zielgruppe sichtbar werden.



WARUM PODCAST MARKETING?

' Werbung im TV, auf Bannern oder in Zeitschriften vermittelt Ihren
. Kunden nicht das Expertenwissen und Knowhow, das Ihre

I Mitarbeiter/innen Uber Jahre aufgebaut haben.
Technizal Frejgct Cperaticn
N rame Innerhalb weniger Sekunden entscheidet ein Kunde, ob er die
7 sene geenezer Her Werbemassnahmen ansprechend findet oder nicht.
Beim Podcast ist die durchschnittliche Hor Dauer hingegen 15 Minuten

und wir begeistern den potentiellen Kunden mit Fachwissen.

Ihre Kontaktanfrage nehma ich s¢hr gerne an.

Darf ich fragen. wie Sie auf mein Profil aufmerksam
wurden?

Dann mir ist der parsonfiche Austausch mit jeder
Person sehr wichtig.

—_ Indem Sie Ihr Fachwissen weitergeben, starken Sie lhren
ety Gruse
Mareo Fehe Expertenstatus und bauen so Vertrauen zum zukunftigen Kunden auf.

F. o

Guta Tag Herr Fehr

Vielen Dank fr he Anschredten und entwchuldigen
Sig mich fir meine verspatete Rickmeldung
Tatsdchlich bin ich via Podcast auf Sie aufmerksam
gewarden

Meben meingr Tatigheit baue ich Laufgnd maein
Memzeerk aus und freue mich sehr Gber aktive

(antace . L IRERE
Danke fur Inren Mehraern!
Guten Tag Herr Fehr. Ich fahre jeden Tag 30 Minuten

Beste Grisse.

o von Zuhause zur Arbeit retour. Folgen ihres

Q) oo ‘ Bauherrenpodcasts habe ich einige Male gehdrt, die

Was ist genaw ihre Aufgabe bei der Firma I

behandelten Themen interessieren und sind

Auch mich freut e, interessiens Baufachleute in

meinem Netzwerk 2u begrlsser. aufschlussreich reprasentiert. Ebenfalls ist mir als

Beste Griste und gerne per Du . - . - .

Marco Gesamtprojektlerter und versierter Bauleiter die
.Nﬂ_nd”m. e Qualitat am Bau sehr wichtig. Wir setzen viel daran,

Als TR i ich ¢ina art Juniar Projelcieicer mit dass diese Qualitdt ohne Einbusse auf dkonomisches

eigenen Projekven. lch kalluliere, mache die Propek- i . . .

Baleitung und das Nachuragsmanagement von Aspekte verbessert wird. Daher erlaube ich mir, ihre

Ratail Frojekten

Aufmerksamkeit zu gewinnen.

Mit dem Podcast verminizlt ihr ein
Qualtisbewusitsein in den Kopfen aller
Esubstedigren. Auch ich muts mir d32 irmemer witder
vor Augen halten und finde daher euren Podeast
superhl

Bese Grisse Eines von zahlreichen Testimonials
o aus der Linkedin Bauexperten Gruppe

(INTERNATIONALE KOOPERATIONSPARTNER

Sie profitieren auch vom Netzwerk meiner internationalen
Kooperationspartner. Ein paar Beispiele:

b .
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~ SOPREMA
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we are water

Gruppe flir Fenster und Tiiren



Haufige Herausforderungen von

Unternehmen im Bauwesen

e Sie bieten eine hervorragende Dienstleistung und ein super Produkt an,

aber die wenigsten wissen davon?

e Sie sind oftmals zu spat im Offert Prozess wo nur noch das billigste
Angebot entscheidet? Zuverlassigkeit, Inr Fachwissen und die Qualitat

werden dann nicht mehr berucksichtigt?

e Sie wollen beim Interessenten sichtbar sein, wenn er sich bereits die

ersten Gedanken macht und nach einer Losung sucht?

e Esist schwierig, den Entscheider zu erreichen, da dieser oftmals

unbekannt ist.

e Im Unternehmen ist massenhaft Fachwissen vorhanden, aber Sie wissen
nicht genau, wie dieses wertvolle Fachwissen zu Marketingzwecken

genutzt werden kann?

e Sie wollen |lhre Wunschkunden ansprechen, die Kunden welche Ihr

Know-how und |hre Expertise zu schatzen wissen, aber wie?

e Ein Zeitungsinserat, ein Messestand oder eine Broschure ist teuer,

aufwandig zu erstellen und bringt Ihnen nicht den gewiinschten Erfolg?

Marco Fehr « Sie
. 2'".'“ dein Baufachwissen zu Marketingzwecken - einfach - effektiv -

cchen « ()

Schaust du noch Werbung im TV, kaufst dann Produkte oder nutzt

\x/e r b u n g i St u n n (”)ti g ' Dienstleistungen welche dir dort gezeigt werden? T
kostet viel Geld und wird | s nore
nicht mehr akzeptiert ————— b
Nein, Werbung nervt! 54%
Netflix hat keine Werbung! 14%
Ich schaue kein TV! 29%

154 Stimmen » Umfrage geschlossen



DIE LOSUNG TEIL 1

Mit Threm Know-how begeistern wir
Ihre zukunftigen Kunden

Wir bieten Ihnen die doppelte Power einer effektiven Marketinglésung an.
Wo andere nur Content liefern, haben wir unsere eigenen Follower, welche

wir mit ihnen teilen.

Marketinginhalt fur Sie als Kunde: Sie geben uns ihre Wunschthemen vor,
ihre perfekte Zielgruppe und stellen einen Fachexperten zur Verfugung.
Meine Aufgabe ist es, mit diesem Experten den hochwertigsten Bau-

Fachwissen Content zu erstellen, der fur ihre Wunschkunden wertvoll ist.

Sie erhalten hochwertigste Podcast Interviews, Videos, Kurzvideos, Texte
und Fotos fur ihre Social Media Kanale, fur ihren Newsletter und ihre

Website.

Damit erreichen sie:
« Ehemalige Kunden -> lernen neue Produkte von ihnen kennen
e bestehende Kunden -> die Beziehung wird gestarkt
e Wunschkunden -> werden auf sie aufmerksam und ihr Fachwissen

schafft Vertrauen



DIE LOSUNG TEIL »2

Hier sind wir uberall aktiv:

e Linkedin privates Profil, Linkedin Gruppe, Linkedin Newsletter

Website Kunde / Website Fehr (Blogartikel)

Podcast (auf allen Stationen verfugbare Gesprache zum nachhoren)

Youtube (als Videopodcast zum anschauen)

Instagram und Facebook

Marketinginhalt fur Follower von Marco Fehr: Durch meine Aktivitat auf den
Social Media Kanal Linkedin, kann ich Ihnen ein Experten Netzwerk von uber
12'000 bauinteressierten Schweizer Architekten, Bauleiter, Handwerks
Unternehmen, Investoren, Bauherren und bauinteressierten Personen zur

Verfugung stellen.

Wir erreichen jedoch 25'000+ monatliche Nutzer auf all unseren Kanalen.

Zusammen erstellen wir fur Sie mit ihren Experten hochprofessionelle
Fachwissen Beitrage fur lhre Social Media Kanale wo sich lhre
Wunschkunden aufhalten, auf Sie aufmerksam werden und sich nach einer

klaren Handlungsaufforderung mit Innen in Kontakt setzen.

Dank meinen Followern auf Youtube,
Podcast, Blog, Linkedin, Whatsapp und
anderen Social Media Kanalen, erhalten

Sie mehr Reichweite und Vertrauen.

Wir sind dort aktiv, wo sich lhre Zielgruppe jeden Tag aufhalt.



FOLLOWER TESTIMONIALS

Auch auf Mobilgeraten verfigbar

=" Sehr geshrte Frau e

Ihre Kontaktanfrage nehme ich sehr gerne an.

Darf ich fragen, wie 5ie auf mein Profil aufmerksam
wurden?

Denn mir ist der persanliche Austausch mit jeder Person
sehr wichtig.

Beste Grisse
Marco Fehr

MNEU

CEEEEEEE
. Sehr geehrter Herr Fehr,
vielen Dank fir die Kontaktannahme. Auf gine Empfehlung
hin bin ich auf thr Profil gestoBen. mit dem Ziel, bauliche
B - -hihemen transparenter in die Linkedin-Welt
zu verteilen.
Beste GriiBe aus Stuttgart und einen guten Waochenstart fiir

Sie.
Letzte Nachricht

Tamara Kriegel

Guten Morgen Herr Fehr
Besten Dank fur lhre Nachricht.

Da ich als Schadeninspektor von || IEGEGNBG taglich mit
Bauschaden konfrontiert werde, ist lhr Blog, Videos
etc. eine interessante Plattform und fachliche
Unterstitzung.

Besten Dank fur lhren Einsatz und weiterhin alles
Gute.

Freundliche Grasse

1933000 -

everer wreeeer oo [

- I

11002@0 -«
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4. DEZ. 2022

A Marco Fehr - 12:04

~ Griiezi Herr I

Es freut uns, Sie in dieser Bauherren
Schweiz Gruppe begriissen zu
diirfen.

Darf ich fragen, was der Beweggrund
war, dass Sie sich hier angemeldet
haben?

Beste Griisse
Marco Fehr

MITTWOCH

Nachrichtenanfrage angenommen

F 2051
Ich hére immer sehr gerne lhren

fachlich Kompetenten Podcast.

1518 @@ 0O -
- o O

Nachrichtenanfrage angenommen

FREITAG

I - o7

Hallo Marco

(Ich erlaube mir das DU, wie ich es
vom Bau gewohnt bin)

Ich finde deine Beitrage und
Podcasts immer wieder spannend
und ich stosse im Alltag viel an
Situationen, wo ,gepfuscht” wurde.
Gerade im Bereich Solar gehe ich
davon aus, dass es noch viele Fille
geben wird. Letzt Woche durfte

ich eine kleine Expertise machen,
bei welcher ich wirklich erstaunt
war, dass solche Anlagen montiert
werden...

o 5%

“ Griisse und einen schonen Tag

ONTAG WICNug: unsere kunaen sina o

@ Marco Fehr «

Es freut ung, Sig in der Bauherren Schwaiz Gruppe

rissen zu dilrfen.

Marco Fehr
Dhaef ich fragen, was der Beweggrund war. dass Sie sich
angemaldet haben?

ch frage. weil mir jedes Mitglied sehr wichtig ist.

Beste Grisse

Marco Fghe

Beste Griisse

- Hallo Herr Fehr

Danke fiir lhre Nachricht. Ich
verfolge Sie schon eine Weile und

Experten auf ihrem Gebiet, mit tiefem
Fachwissen und ausserordentlich
hohen Qualitatsanspriichen.

)

richt verfassen ...

finde grossartig was Sie machen!

Gronder digser
Geschaft

FEHR Bau Congulting
t Baufachwissen

Marketing

Gruppe Im iibrigen bin ich ein Freund ihres
Cousins Yves (Hilti) :)
Ich bin leidenschaftlicher Bauleiter

und Bauékonom und habe mich vor
einem Jahr in die Selbststandigkeit

Das Fachwissen von Unternehmemn ist Gold
Sie damit
Ihnen dabei behilflich sein,

gewagt, womit ich iibergliicklich bin
und es ist sehr gut angelaufen. Uber
einen Austausch bei Gelegenheit
wiirde ich mich freuen.
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-+ Nachricht verfassen ..
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@ Marca Fehr - 203

|

Es fréut umd Sié in digder Bauberren Schwsiz Gruppe
Begr
Draef ich fragen, was dér Beweggrund war. dass Sie

ERSTAG

S50 2 rfién.
sich hagr angemeldet haben?
¢h frage witil mir jedes Matgleed sehr wichtig ist.

Beste Grisse

Marco Fehr

Grunder digser Gruppe
Geschiftsfihrer FEHR Bau Congulting GmbH
Marketing mit Baufachwissen

Bgin Motto
Gold wert.
Wir konnen inen dabei benstflach sein.

as Fachwissen von Unternghmem g5t

n 5 damit

2048 Q@B

e

Antworten auf_ Kommentar zu

diesem Beitrag

F 1. :
Engineering | Leiter Geb3dudetechnik -

1 Std.

Marco Fehr Vielen Dank fiir diesen tollen
Artikel. Du hast das Gesprach wirklich
perfekt auf " Papier” gebracht. =

Auch nochmals Gratulation zu deiner
Professionalitiat. Die Zusammenarbeit mit
dir macht richtig Spass. Empfehlenswert

®
1853 MO ® ¥ =0 83%e
I .,
« ©  Mobil « vor 1 Std.” =
sein.

-uten Abend Herr Fehr,

herzlichen Dank fiir Ihre Nachricht.
Seit geraumer Zeit bin ich ein

treuer Horer lhres Podcasts. Als
angehender Bauplaner HF liegt mein
Hauptinteresse bei Bauschaden
sowie den Erfahrungen von
Unternehmern und Bauherren.
Zudem habe ich ein grosses
Interesse an innovativen Produkten
und Arbeitstechniken.

Des Weiteren wiirde ich gerne
erfahren, welche Themen aktuell
diskutiert werden und welche
Schwierigkeiten gemeistert werden
miissen.

Herzlichen Dank fiir die Aufnahme.

Ich wiinsche Ihnen einen schdnen
Sonntag Abend.

Mit besten Griissen,

<+ Nachricht verfassen ... 2



TESTIMONIALS

f:%fa" L v B yallo© ® « @@ - 156B/s 3 W=l BTN 21112
€ Marco Fehr Q « I 0 o Y
-
™ Ein so wichtiges Thema und Zur Website
einfach gut, dass du Transparenz
Geschatsetung Hocnbavar: und Sicherneitin die Baubranche HEUTE
— bringst & O:
I efallt mir ntworten
ﬁ Marco Fehr 45 An rage
sruea e @ Marco Fehr Karem Albash danke dir. Ei... Hallo Matthias
Es freut uns, Sie in dieser Bauherran Schweiz Gruppe
“‘3"““‘;" “‘“’?’_“’"' ) ) y a st vl Unsere Familie ist im Besitz einer
Darf ich fragen. was der Beweggrund war, das Sie sich Gliickwunsch Marco!! Ich

Liegenschaft im Kanton Schwyz, es ist
eine gemischte Liegenschaft mit 9

hier angemeldet haben? ; N T
: verfolge deine Arbeit seit einer

Beste Grilss Weile mit grosser Bewunderung - )
und Begeisterung! Du machst Wohnungen, einer Garage und einem
T eine grossartige Arbeit fiir die Restaurant.
- Baubranche! Wie Karem bereits
F s e
e e erwahnt hat, sorgst du fur Uber den Bauherren Podcast bin ich auf
Besten Dank fir die Annahme meiner Anfrage. Das VT Slcherhglt n dich aufmerksam geworden. Gerne
Fochbawam: N - e rrenvertretung der Baubranche! Du bist ein Sk ir fiir die Li haft 6
des Kanton [ =+ 5<haften &in grosser Gewinn fUr die Bauherrn, RO IWRESITICT R L O aetials SIS
Portfalio ven gegen 1 Mia, Franken und tatigen Bauarbeiter, Bauleiter und Machbarkeitsstudie machen um
Shriich B pastitionen zwischen 50 und 100 Mio. o a s PP
e “ Architekten @5 .~ &/ O abzuschatzen welches Potenzial in der
3Std. Gefillt mir Antworten Liegenschaft steckt.
Somit sind wir interessiert am Austausch von
Expertermissen, _ t mich
&) Marco Fehr reut mich .. Macht ihr auch Mischliegenschaften und
EreinlRche orllsse seit ihr im Kt. SZ (Wollerau) tatig?
e ) Kommentieren ... @
Danke fiir dein Feedback!
e
@ Nachricht verfassen ... 9

“Ein Kunde von mir hat mir diese Nachricht von einem
Interessenten gesendet. Wir erstellten Content zum Thema
Machbarkeitsstudie und so bekommt er seine Anfragen.”

Martin Mordasini
1 Rezension

vor einem Jahr

Marco Fehr und sein Bauherren-Podcast sind absolute Spitze. Er prift und begleitet seine Interview-
Gaste optimal. Auch spater empfiehlt er seine Gaste gerne weiter, so entsteht ein Netzwerk von
welchem alle profitieren. Ganz besonders der Bauherr durch ein mangelfreies Werk. Weiter so Marco!
g Faton Abazi - 2. 5 Min. ==+ WASSERSTDFF IM TRINKWﬁEE“-
Abteilungslerter Liftung bei Koster AG : : i
: ; ; . DER BOOSTER FUR DEINE GESUNDHEIT
Guten Tag Marco Fehr, danke fir lhr Feedback. Ich bin der - r
Meinung. dass es mehr Menschen wie Sie auf der Branche P =
bendtigt werden , welche die Bauherren richtig informieren E j f— V’O
kénnen, Mir ist bei vielen Projekten am Schluss bei der Ubergabe i

und Instruktion aufgefallen, dass der Bauherr Gber weitere oder
andere Alternativen gar nichts wusste. Sprich der musste sich mit

dem Zufriedenstellen, was der GU ihm als richtig eder gut B, Fabio Hiither -1
; Co-Founder / Head of Research and Develo
verkauft hat. Und genau da merke ich, dass es von 2 Tage

Motwendigkeit ist. dass genau diese (Bauherren & Investoren) Vielen herzlichen Dank fiir diesen

richtig und genug friih beraten werden. imposanten Podcast! Wir kdnnen von
Mo tiefstem Herzen den Bauherren-podcast

. ket : : i weiterempfehlen - Garant fiir Rentabilitat..
Solche Beitrdge wie dieser von Ihnen, sind die ersten wichtigen

Schritte um die Diskussionen zu starten und den GefBlitmic - @ 1 | Antworten
Projektbeteiligten die Augen zu &ffnen,

Lighe Grisse
F. Abazi

MARCO FEHR

Applaus 'l 1 | Antworten



MESSE VIDEO BEISPIEL

AN DER BAU IN MUNCHEN 2025 HABEN WIR FUR DIE FIRMA MIPS AM
STAND DER FIRMA WURTH EIN KURZES VIDEO AUFGENOMMEN

& Marco Fehr:sie ESE Beitragsanalysen i T—
o Nutze dein Baufachwissen zu Marketingzwecken - einfach - effektiv -..
i 2 Wochen « Marco Fehr hat dier gepcatet » 2 Wechen
. Weichen Halm tragst du auf der Baustelle?
Welchen Helm tragst du auf der Baustelle? Wenn dein Helrn keinen gelben PLnkt hat Gann SERGE eu deiren Kopf
Wenn dein Helm keinen gelben Punkt hat, dann schiitzt du deinen Kopf IR o s =Ml
nicht richtig. ... mehr
Auffindbarkeit @
98.21 70,698
Mpreseons Emre: c’:e'.’:; eder
Video-Performance @
22.389 128 Std. 59 Min. 20 Sek.
Engagement @
¥ Rsakiionen 121 =
d l Kornrmentane 9 -
4‘/' ' ekt geteints Betrage 3
P \,\ IB g B -
GHUTZEN Wichtige demografische Inform

rsonen, die lhre Videos angesehen °

KLUGE KOPEE _ wi

SICH =
r f.* Verkdufer

12%
o Mt Chbler C& einid Bhalihen JobbEzEhtung
ODER?”
Metropolregion Minchen 8%
Von diesem Standort '
Selbststandig 1%
B diesem Linternshmen
Abspielen a Alle anzeigen =
Wer hat sich seit diesem Beitrag Ihr Profil angesehen? @
CEW 121 9 Kommentare - 3 direkt geteilte Beitrige ‘ 3 Personen sind bei SOPREMA Switzerland beschiiftigt (( Anzeigen )
- ® % “
ee‘ - G:.:rllt Kommaniar Teilen Senden ‘ 3 Personen sind bei Huber AG Briefkastenanlagen beschiftigt
P Y
. ' ind bei Rath Gerii i { Anzeigen )
I_I_-_ 98.210 Impressions Analysen anzeigen . 3 Personen sind bei Roth Geriiste AG beschiftigt | Anzeigen




LINKEDIN BLOG ANALYSE

Jede Podcastfolge wird in meinem Web Blog und zusatzlich als Linkedin Newsletter verdffentlicht. Das

gibt permanent mehr Reichweite fur dich. Hier siehst du die Insights von Linkedin.

Marco Fehr - Sie
HNutze dein Baufachwissen zu Marketingzwecken - einfach - effektiv - einzigar...

@ 22 5t -
Liebe Architekten und Bauleiter: Wire es nicht wunderbar, wenn ihr nur anhand von
5 Merkmalen einen kompetenten Unternehmer erkennen wiirdet?

Genau 50 eine Methode offeriere ich dir in meinem neuesten Blog: Es ist die perfekte
Checkliste gegen den Bau-Frust.

Eines verrate ich dir jetzt schon: Der billigste Preis ist kein Kriterium diezer Liste.
Vielmehr geht es unter anderem um Qualifikation. Kommunikation und
Zuverldssigkeit.

Doch der eine oder andere Punkt darfte dich Gberraschen...

Ps: Als Unternehmer kannst du dieser Checkliste vorbeugen. indem du bereits jetzt
schon dein Fachwissen zu teilen beginnst,
So hast du einen Vorteil in der Sichtbarkeit gegeniaber deiner Konkurrenz,

Und du wirst beim Entscheider einen massiv hdheren Expertenstatus gewinnen.
Starte jetzt. Wir kénnen dir kompetent helfen.

n Dein Bauwissen ist Gold wert

'; -

Die perfekte Checkliste gegen den Bau-Frust: An diesen Merkmalen erkennst du als
Architekt oder Bauleiter einen guten Unternehmer

Marco Fehr

Liebe Architekten und Bauleiter: Wiire 25 nicht wunderbar, wenn ihr nur anhand won wenigen Merk...

© Sie und 11 weitere Personen 1 Kommentar

Reaktionen

QaeNQQes -

@ - =7 Senden

e 1.420 Impressions

& Kommentieren th Teilen

Gefallt mir

Analysen anzeigen

Google

Alle Bilder

checkliste gegen bau frust X & =

Die perfekte Checkliste gegen den Bau-Frust: An diesen Merkmalen erkennst du als Architekt
eder Baulelter elnen guten Unternchmar

Erfahrung und Fachienntnisse.

+ Zertifikate und Gualifikationen

wir 23 Shunden

Linkedin
m

Transparenie Kommunikation,
Cualitit und Qualitatskontrollen.
Terméntresss und Zuverlissighedt.
Kundenzufrisdenheit und Referenzen.

s i BNKBER COM ;. P o gh-paripiin-chackist-

Die perfekte Checkliste gegen den Bau-Frust - Linkedin

Der Newsletter
SEO relevant =

Performance von Artikeln @

1147

Artikelaufrufe

2.419

, Sendungen von E-Mails

@ Infomationen zu Pervergehobenen Snippets « Bl Fesdback

wird auf Google indexiert und ist

Performance von Artikeln

Artikelaufrufe

Wie oft |hr Artikel insgesamt auf LinkedIn oder
via E-Mail angesehen wurde. Diese Zahl ist ein
Schatzwert und gibt die tatsdchliche Anzahl der
Impressions maglicherweise nicht exakt wieder.

Sendungen von E-Mails
Die Zahl der Abonnentinnen, die eine E-Mail zu
diesem Artikel erhalten haben.

Offnungsrate von E-Mails

Prozentsatz der Abonnent:innen, die die zu
diesem Artikel gesendete E-Mail gedffnet
haben. Diese Zahl ist ein Schitzwert und gibt
die genaue Anzahl mdglicherweise nicht exakt
wieder,

34%

Offnungsrate von E-Mails

Der Newsletter wird an alle Abonnenten gesendet. Eine Offnungsrate von
Uber 10% ist schon genial. Wir erreichen uber 30%




TREND VIDEOS

Nutzen Sie Videos zur Kundenaquise, zeigen Sie was lhre Firma kann:

Hier sind ein paar Beispiele was unser Videograph alles erstellt hat:

https.//www.youtube.com/watch?v=-0bBQtNBpgqW4_

Clei

i ¥ ol
P

Bern Gleisabbruch

)

11.783 Aufrufe = vor 1 Jahr

https.//www.youtube.com/watch?v=0zCiltRldHKk

Gleisabbruch am Rémerhofplatz :

3 Mio. Aufrufe - vor 2 Jahren

https://vimeo.com/751638197

_I-E |.i|5 ,s .' -

A iR

%Stehen am Arifang allBpBauvorhaben.

-

o

Unser Videograph Mario Sulz kennt
die Bauszene sehr gut und ist
begeisterter Filmer, Photograph

und hat einen Hund


https://www.youtube.com/watch?v=ObBQtNBpqW4
https://www.youtube.com/watch?v=ObBQtNBpqW4
https://www.youtube.com/watch?v=ObBQtNBpqW4
https://vimeo.com/751638197

KUNDENBEISPIELE

1.BEl DER AUFNAHME IM STUDIO
&M_arcclﬁehl»ie 2.ALS BAUBLOG GESPEICHERT
.

ehr Wunschkunden fiir Dein Unternehmen im Bauwesen, welche

Z Wachen - @ Baublogs mit Novapex
Kennst du die 7 hdufigsten Bauschdden bei Grundpuiz arbeiten mit zu hoher
Feuchtigkeit?

Mit Armin Waldschmidt von der Firma Movapex Gipsergeschaft GmbH haben wir
im unserem Gesprach heute dariber gesprochen.

Eines der schiimmsten Schadensbilder gibt es, wenn Wasser in den Grundputz
eindringt oder wenn bei zu hoher Feuchtigkeit der Grundputz oder Deckenputz
erstelit wird.

Am 21.03 ist unser Gesprach anline.

Se sieht die perfekte Gipser-Cfferte So vermeidest du gefahrliche Mangel
aus

an der Weissputzdecke
Wir haben viele weitere Themen bereits besprochen. Schau auf meinem Blog MEHR LESEN

vorbei ader in meinem YouTube Kanal. MEHR LESEN MEHR LESEN

Viel Erfolg beim qualitativ hochwertigen bauen,
#gipser #trockenbau #bauwesen #architektur #bauherrenpodcastschweiz

BAUSCHADEN AN DER WOVS FASSADE
VERMEIDEN - DAS MUSS EIN

EHMER ALLES KONNEN

AARALANIY

E Die passende Innendammung fiir Verputzte Aussendammung: Darauf Wie man die Oberflachenqualitit bei
3 deinen Umbau achtet der Bauschadenaxperte Gipserarbeiten definiert
MEHR LESEN MEHR LESEN MEHR LESEN

$o kannst du WDV S- Der perfekt koerdinierte Ablauf
Fassadenarbeiten perfekt verbereiten deiner Gipserarbeiten
‘Weshalb der Schwedenschnitt 5o
wichtig ist MEHR LESEN MEHR LESEN

3. ALS BLOG AUF LINKEDIN
VEROFFENTLICHT

ﬂ - "‘_Applaus @ Kommentar l?J Teilen -fSenl:Ien = . SD SiEht die p
& Gipser-Offerte aus!
Strukturiert und ...

Eine schlechte Gipser-Offerte bereitet dem Auftraggeber massive Probleme —
erfahre JETZT, wie es richtig geht

—

Marco Fehr auf Linkedin = Lesedauer: 4 bin




KUNDENBEISPIELE

ZUKUNFTIGE KUNDEN DENEN ICH MEIN NETZWERK ZUR VERFUGUNG
STELLE UND IHNEN HELFE, MEHR SICHTBARKEIT ZU ERLANGEN

ﬂ Marco Fehr + Sie
o Nutze dein Baufackhwissen zu Marketingzweacken - sinfach - affelkti.
N 6Tage - ®

Fachkraftemangel?
Nicht bei Matthias Zwyssig von Metallraum AG. Wie das funktioniert?

.. mehr anzeigen UND AUCH MIR IST QUALITAT
SUPER WICHTIG. SO ERZIELE ICH
EINEN GUTEN MIX AUS
KUNDENCONTENT UND EIGENEM
CONTENT

2 innovatiﬁe Produkte |
[ von =20

‘ dle D|r das Leben erlelchter

Effizienzsteigerung im Holzbau und der hinterliifteten Aussenfassade

Marco Fehr auf Linkedin « Lesedauer: 5 Min.

C@@ Sie und 85 weitere Personen 9 Kommentare « 3 direkt geteilte Beitrage [l BE 3 Kommentare

[ Q Inspirierend & Kommentar |:J Teilen < Senden o Gefillt mir & Kommentar |?_J Teilen 7 Senden

Relevanteste

” René Graf - 1. 6 Tage ***
f__-:,J Armel hoch gegen Baumingel... RGBau AG

Grandios!!! Die einen jammern, die anderen dndemn etwas...

Bravo...
Applaus - @M 7 | Antworten - 2 Antworten
h Matthias Zwyssig - 1. 6 Tage ***

Alles anders als alle anderen

auf LinkedIn » Lesedauer: & Min.

ce o

‘ Gefillt mir @ Kommentar |:j Teilen “f Senden



LINKEDIN PROFIL

-_-;m"f , OBJEKTSPEZIFISCHE KUNDENANFRAGEN
S s DANK DEINEM BAU-FACHWISSEN! _ ==

| [BALHERREN|

QR PCDCAST
BEGEISTERTE KUNDEN: | Mscine |
E-Trimble % MElE e
sievertiilLa | "o

d m m UND VIELE MEHR.

MEI’CE Feh r: '; @ Verifizierungs-Badge hinzufiigen ’- n FEHR Bau Consulting GmbH

Mutze dein Baufac h'.-.-'lssen zu Marketingzwecken - einfach - effektiv -
einzigartig

Violketswil, Z0rich, Schweiz - Kontaktinfo

Website Marco Fehr ¢4

12.258 Follower:iinnen - 500+ Kontakte

a 076 /7254076

GRUNDER LINKEDIN GRUPPE

4.576 Mitglieder

tU’H‘.I'IMEI'«J :EGEN BAUPFUSCH =3
il = Darunter Verena Golkel und 3.853 weitere
MEHR BAUQUALITAT STATT PREISDRUCK Komtakie

BPQG -

Marco Fehr
Verantwortliche:r

Grupps erstelit Feb. 2020

Ausstehende Beitrige

Bauherren Schweiz - Bauwissen von Experten
i Privat, 6ffentlich Alle anzeigen =

Mitgliedschaftsanfragen

Gruppe verwalten Badge fiir aktive Gruppen erhalten

12'000+ Follower bei Linkedin (Geschaftsfuhrer, CEOs, Architekten) 90%
aus der Schweiz

Grunder der Linkedin Gruppe: Bauherren Schweiz mit 4000+ Mitglieder
Facebook ca. 600+ Kontakte

Instagram ca. 700+ Follower

Sie erhalten Promotion auf all meinen Kanalen




STATISTIK

PODCAST FOLLOWER SPOTIEY

A SN A A S A
ERFOLGREICH BAUEN PODCAST

== _ - Bauherren Podcast Schweiz

BAUHERREN Von Marco Fehr
_ PODCAST 395 Folgen
‘M SCHWEIZ

HUIF T NN G I MARCO FEHR
r A A

Starts (0) Streams (3) Hérer*innen (i) Follower*innen (i) Impressions (1)
61.587 43.255 9.523 1.656 36.176
Insgesamt Insgesamt Insgesamt Insgesamt Letzte 30 Tage

PODCAST FOLLOWER [TUNES

! Bauherren Podcast Schweiz v  ieersicne Trends  Folgan Leistung [ cusmsiran ]
FOLLOWER:INNEN 7 HORER:HNEN T TREUE HORER-NNEN t WIEDERGABEN #
405 1,2K 698 21,3K

Total Hoérer auf Spotify = 1400+
_' iTunes Horer auf ltunes = 1300
| ||.||||I||‘I|I||||.||I.||||||II| L (B ) ™" =5~ Castbox 43

Google Podcast: 80

Youtube: 260

Total ca. 3000+ Podcasthorer

WEBSITE BESUCHER

Neue Follower:innen Gehdrte Zeit

www.marcofehr.ch

Sessions Pageviews

2,247 6,273 Monatliche Website Daten

+17% + 28%

Avg. Session Duration Bounce Rate D|e webSite \X/|rd Stand|g Verbessel’t
56s 6.14% und getestet damit Nutzer sie als

7% = Kooperationspartner besser finden.



ABONNENTEN

LINKEDIN ARTIKEL

BAUBLOG E NEWSLETTER
l——ll'.i w L -
NI Dein Bauwissen ist Gold
MEWSLETTER
- B wert
STAT
sas Was soll ich heute auf Linkedin posten? Mit
Podcastinterviews 1&sen wir dieses Problem
Yon Marco Fehr Erscheint: Wachentlich
MNutze dein Baufachwissen zu Marketingzwecken - einf... 3.896 Abonnenten

Auszug aus einem Artikel - Aufrufe pro Artikel und 365 Tage

Beitragsanalysen

Erscheint: vor 4 Monaten

Marco Febw hat cies gepastet « 4 Manate

Wir fishren dich Schritt fir Schritt durch die einzelnen Phasen der SIA 102 von der
strategischen Planung, Ober di Vorstudie und Projektierung, bis hin 2ur— . mehs

W Als Bauharr oder Investor musst du die S1A 102 kennan. Diesor Baub...

= IDASMUSST/DU WISSEN!
, :

R 3
Interaktionen @
Reaitionen 7 3
= Kommentare 39
mitiMATTHIAS GERBER .
Als Bauherr oder Investor musst du die S5IA 102 kennen. Dieser Baublog vermittelt
dir das nétige Grundwissen BstiarmancaniAriiEi
Marco Fehr auf Linkedln » Lesedauer: 4 Min. 1605
coe 3 Kommeﬂa’e’ o
Do ok er
Trends @

65.914




TOTAL ABONNENTEN

Total Personen welche wir auf unseren Kanalen erreichen:

Linkedin Hauptprofil Marco Fehr: 12'000+

Linkedin Blogartikel 4500+ erhalten bei jedem Artikel eine Meldung
Linkedin Gruppe Bauherren Schweiz: 4500+

Instagram (neuer Kanal) 330

Whatsapp Status 600

Blog www.marcofehr.ch: 6000+ Aufrufe / Monat

Horer auf Spotify = 6500+

iTunes Horer auf ltunes = 2300

Castbox: 43

Youtube: 1200+

Total ca. 4000+ Podcasthdérer Bauexperten etc.

Total alle Touchpoints von Bauexperten: 25'000+ / Monat

Blogartikel und Podcastfolgen sind SEO relevant und werden auf
lange Sicht weitere neue Kundenkontakte ergeben




|IHRE VORTEILE

o Fokussierte Experten Zielgruppe in ihrer Nische

e LEAD Generierung durch Conversion optimierte Blogseite mit Verlinkung
zu ihrer Website

e Neukundengewinnung durch persénliche Emfpehlung von Marco Fehr

e Vertrauensaufbau zum Kunden

e Sie verkaufen nichts sondern teilen ihr Expertenwissen

e Kunde hort freiwillig und selbstandig unser Gesprach

o Kunde bildet sich mit ihrem Fachwissen weiter

o« Wenig Streuverlust da hoch konzentriertes Expertennetzwerk

e Erhalt von Social Media / Newsletter / Blogartikel Content

e Einbettungslink Podcast fur ihre Firmen Website = langere Verweildauer

e SEO optimierte Titel von Podcast die besser gefunden werden

e Sie profitieren von meinem Bauexperten Netzwerk

e |hre Mitarbeiter machen Marketing fur ihre Firma

Ablauf eines Interviews:
Vorbesprechung (45 Minuten)
Aufnahme (45 Minuten)

In nur 90 Minuten zum Experten Interview,
auch vom Home Office aus

Vorteile fur lhren zukinftigen Kunden:

e Jederzeit und uberall auf allen Geraten abrufbar (mobile, PC etc.)
Expertenwissen einfach, schnell und verstandlich erklart
spart Zeit um direkt den passenden Experten/Losung zu finden
Er/Sie lernt neue innovative Produkte kennen
er hort die Stimme vom Interviewgast und baut Vertrauen auf




