lhr Expertenwissen ist Gold wert.

Gewinnen Sie damit Kunden.
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Geschéftsfuhrer: Marco Fehr

Hauptberuf: Grunder Baufachwissen Marketing, einziger professioneller
Podcaster im Bauwesen und ehemaliger Bauleiter mit Experten Netzwerk.

Als ehemaliger Bau- und Projektleiter mit Uber 20 Jahren Bau-Erfahrung,

sehe ich immer wieder die gleiche Herausforderung:

‘Die kompetenten Unternehmungen sind mit ihren Produkten,
Dienstleistungen und dem Mitarbeiter Fachwissen fur Beratungen bei
ihrer Zielgruppe nicht sichtbar”.

Darum habe ich folgende Lésung fur Sie entwickelt...




Sie profitieren von der perfekten

Marketingstrategie

Ware es nicht grossartig, wenn ihre wertvollen Mitarbeiter fur Sie die
Marketinglésung fur folgende Probleme waren?

e Vertrauen zu neuen Kunden aufbauen

e Kundenbindung bei bestehende Kunden

e Erklarungsbedurftige Produkte verstandlich demonstrieren

e Die Sichtbarkeit bei Wunschkunden erhdhen

o Unlimitierter und hochwertiger Content fur ihre Social Media Kanale,
Website und Newsletter?

e Neue Mitarbeiter gewinnen

Und gleichzeitig erhalten sie noch mehr Sichtbarkeit in einem externen

Schweizer Bauexperten Netzwerk mit uber 25'000 Touchpoints/Monat
bei Bauexperten, Architekten, Bauherren und Handwerksunternehmen?

Welche Marketingagentur kann ihnen das alles bieten?

Sie denken jetzt: "das ist doch alles gar nicht méglich und ware zu schén um
wahr zu sein...”




Lassen Sie uns zusammen ithre

iIndividuelle Strategie definieren

Da auch meine Marketingstrategie erklarungsbedurftig ist, lade ich Sie zu
einem 30 minutigem online Kennenlerngesprach per Videocall ein,

Buchen sie sich dazu unter folgendem Link Ihren Wunschtermin:
https://calendly.com/marco-fehr-podcast/kennenlernen-mit-marco-fehr

Im kostenfreien Kennenlerngesprach schauen wir, ob und wie ich Sie
unterstltzen kann. Zudem erhalten sie mindestens 1 direkt anwendbare
Strategie, ohne das Sie mich uberhaupt buchen mussen.

Ist mindestens einer dieser Punkte fur Sie wichtig?
e Mehr Kunden die ihr Fachwissen schatzen

Mehr Sichtbarkeit beim Wunschkunden

Professionelles Branding

Kompetente Mitarbeiter

Hochwertiger Marketing Content

Dann vereinbaren sie jetzt Ihren Wunschtermin.

Ps: Wir ersetzen nicht das interne Marketingteam. Wir unterstutzen Sie mit
dem Fachwissen aus meiner Bauerfahrung und unserer eigens
entwickelten Baufachwissen Content Marketing_Strategie.

Sie wollen noch mehr Details zu unserem Vorgehen erfahren? Dann sind die nachsten Seite
super spannend fur Sie...


https://calendly.com/marco-fehr-podcast/kennenlernen-mit-marco-fehr

Unser Vorgehen in 5 Schritten erklart

1.Im Startgesprach legen wir unsere Ziele fest.

e Sie definieren ihre Wunsch Zielgruppe
e die Dienstleistungen und Produkte welche sie promoten wollen
o die Mitarbeiter welche ihr Fachwissen und ihre Erfahrungen teilen

Ich zeige ihnen verschiedenen Strategien auf.
Unser Baufachwissen Content kann an folgenden Orten erstellt werden:

2.Auf der Baustelle

3.Bei lhnen in der Produktion, Firma, Buro

4.Bei uns im Podcast + Video Studio in der Bauarena

5.An einer Baufachmesse

6.Neueroffnung eines ihrer Standorte

7.Kooperation mit einem Subunternehmer oder Lieferant

8.Ein Fachgesprach bei einem oder mit einem Kunden
9.Diverse weitere Moglichkeiten auf Wunsch und in Absprache

Das genaue Vorgehen und die erfolgreichste Strategie wird individuell mit
ihnen festgelegt.

2. Im Vorgesprach werden wir den konkreten Ablauf planen

3. An der Aufnahme werden wir mit dem Interviewgast den Content
erstellen

4. Bei der Veroffentlichung wird unser gemeinsam erstellter Content auf
ihren und unseren Kanalen veroffentlicht.

5. Ihre Sichtbarkeit wird auf unseren Kanalen mindestens 3 Jahre garantiert



WARUM CONTENT MARKETING?

1 Werbung im TV, auf Bannern oder in Zeitschriften vermittelt lhren
n Kunden nicht das Expertenwissen und Knowhow, das lhre

- Mitarbeiter/innen uber Jahre aufgebaut haben.

Alexander Roth @ -1 Grades
Technical Project Operation bed Ganter Suatte AG

Lo

Innerhalb weniger Sekunden entscheidet ein Kunde, ob er die

" Marco Fehr -
“7 Senr geehrer Here Aot Werbemassnahmen ansprechend findet oder nicht.
lhra ¥antaktanfrage nehme ich sehs garng an
I3 Eak il i g il ) . " . . . . . .
st R Wir nutzen den Podcast Kanal zusatzlich fur ihre Reichweite. Beim
g::::;fd;ﬂ_?ﬁ"“m*~==w<"m'ﬁﬂd" Podcast ist die durchschnittliche Hor Dauer hingegen 15 Minuten und
3 if wadhtig.
wir begeistern den potentiellen Kunden mit ihren
Baste Grisse . . .
Mares Fehe erklarungsbedurftigen Produkten.
DONMERST D W E
m Alexander Roth - . . . . .
Indem Sie Ihr Fachwissen weitergeben, starken Sie lhren

Gute Tag Hear Fehr

Expertenstatus und bauen so Vertrauen zum zukunftigen Kunden auf.
Vielen Dank fir the Anschredben und entwchubdigen

Sie mich fir meine veripatete Adckmelding
Tatsdchiich bin ich via Podcast auf S aufmerkiam
peworden.

Haben meiner Tatighwit bave ich lacfend mein
Metzwerk aus und freue mich sehr dber aktive

fontakie

Duanlow fiir Fhren Mehraer!

Baste Grisse.
Abex
c André Josi + 13:43
“;‘ Marco Fehr -
Was ist genas ihre Aufgabe bei dar Firma Ganter Guten Tag Herr Fehr. Ich fahre jeden Tag 30 Minuten
Gr: ¥
Aisch mich freut es, interessiens Baufachleute in von Zuhause zur Arbeit retour. Folgen ihres
mainem Netzwerk zu begrissen. ~ L. B i
Baite Griltes und gerse per Die Bauherrenpodcasts habe ich einige Male gehdrt, die
i behandelten Themen interessieren und sind
- > S aufschlussreich reprasentiert. Ebenfalls ist mir als
pxander Roth - -
A3 TEC) i ih wing art Jumiar Brojkieiter mit Gesamtprojektleiter und versierter Bauleiter die

eigenen Projeiren. bch kalicabiers, mache die Projeit-
Bauleiung und das Nachragsmanagement von

Qualitdt am Bau sehr wichtig. Wir setzen viel daran,

Rl Propician. dass diese Qualitdt ohne Einbusse auf dkonomisches
Mir gam Podeast varminiait ihr gin Aspekte verbessert wird. Daher erlaube ich mir, ihre
Cualidsbewusitsein in den Képfen aller ) )

Eauberedigten. Auch ich must mir d34 immer wigdar Aufmerksamkeit zu gewinnen.

vor Augen halten und finde daher suren Podcast

upart)

Bexte Grlsse

Alpx

Eines von zahlreichen Testimonials
aus der Linkedin Bauexperten Gruppe

(INTER)NATIONALE KOOPERATIONSPARTNER

Sie profitieren auch vom Netzwerk meiner internationalen
Kooperationspartner. Ein paar Beispiele:

b
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Haufige Herausforderungen von

Unternehmen im Bauwesen

e Sie bieten eine hervorragende Dienstleistung und ein super Produkt an,

aber die wenigsten wissen davon?

e Sie sind oftmals zu spat im Offert Prozess wo nur noch das billigste
Angebot entscheidet? Zuverlassigkeit, Ihr Fachwissen und die Qualitat

werden dann nicht mehr berucksichtigt?

e Sie wollen beim Interessenten sichtbar sein, wenn er sich bereits die

ersten Gedanken macht und nach einer Losung sucht?

e Esist schwierig, den Entscheider zu erreichen, da dieser oftmals

unbekannt ist.

e Im Unternehmen ist massenhaft Fachwissen vorhanden, aber Sie wissen
nicht genau, wie dieses wertvolle Fachwissen zu Marketingzwecken

genutzt werden kann?

e Sie wollen lhre Wunschkunden ansprechen, die Kunden welche lhr

Know-how und |lhre Expertise zu schatzen wissen, aber wie?

e Ein Zeitungsinserat, ein Messestand oder eine Broschure ist teuer,

aufwandig zu erstellen und bringt Ihnen nicht den gewiuinschten Erfolg?

Marco Fehr - Sie
g [lutze dein Baufachwissen 2u Marketingzwecken - einfach - effektiv -,

"'.-rcm

Schaust du noch Werbung im TV, kaufst dann Produkte oder nutzt

\X/e r b u n g i St u n n C") t i g ’ Dienstleistungen welche dir dort gezeigt werden? —
1 1 Schaust du noch aktiv Werbung im Fernsehen?
kostet viel Geld und wird | s s ebmsimzn
niCht mehr akzeptiert Ja aktiv, Werbung ist super! 3%
Mein, Werbung nervt! 54%
Netflix hat keine Werbung! 14%

Ich schaue kein TV! 29%

154 Stimmen + Umfrage geschlozsan



DIE LOSUNG TEIL 1

Mit Ihrem Know-how begeistern wir
lhre zukunftigen Kunden

Wir bieten Ihnen die doppelte Power einer effektiven Marketinglésung an.
Wo andere nur Content liefern, haben wir unsere eigenen Follower, welche

wir mit ihnen teilen.

Marketinginhalt fur Sie als Kunde: Sie geben uns ihre Wunschthemen vor,
ihre perfekte Zielgruppe und stellen einen Fachexperten zur Verfugung.
Meine Aufgabe ist es, mit diesem Experten den hochwertigsten Bau-

Fachwissen Content zu erstellen, der fur ihre Wunschkunden wertvoll ist.

Sie erhalten hochwertigste Podcast Interviews, Videos, Kurzvideos, Texte
und Fotos fur ihre Social Media Kanale, fur ihren Newsletter und ihre

Website.

Damit erreichen sie:
« Ehemalige Kunden -> lernen neue Produkte von ihnen kennen
e bestehende Kunden -> die Beziehung wird gestarkt
e Wunschkunden -> werden auf sie aufmerksam und ihr Fachwissen

schafft Vertrauen



DIE LOSUNG TEIL 2

Hier sind wir uberall aktiv:

e Linkedin privates Profil, Linkedin Gruppe, Linkedin Newsletter

Website Kunde / Website Fehr (Blogartikel)

Podcast (auf allen Stationen verfugbare Gesprache zum nachhoéren)

Youtube (als Videopodcast zum anschauen)

Instagram und Facebook

Marketinginhalt fur Follower von Marco Fehr. Durch meine Aktivitat auf den
Social Media Kanal Linkedin, kann ich Ihnen ein Experten Netzwerk von uber
12'000 bauinteressierten Schweizer Architekten, Bauleiter, Handwerks
Unternehmen, Investoren, Bauherren und bauinteressierten Personen zur
Verfugung stellen.

Wir erreichen jedoch 25'000+ monatliche Nutzer auf all unseren Kanalen.

Zusammen erstellen wir fur Sie mit ihren Experten hochprofessionelle
Fachwissen Beitrage fur |hre Social Media Kanale wo sich lhre
Wunschkunden aufhalten, auf Sie aufmerksam werden und sich nach einer

klaren Handlungsaufforderung mit lhnen in Kontakt setzen.

Dank meinen Followern auf Youtube,
Podcast, Blog, Linkedin, Whatsapp und
anderen Social Media Kanalen, erhalten

Sie mehr Reichweite und Vertrauen.

Wir sind dort aktiv, wo sich lhre Zielgruppe jeden Tag aufhalt.



FOLLOWER TESTIMONIALS

Tamara Kriegel
0 Auch auf Mobilgeraten verfiigbar

= sehr geehrte Frau Krniegel

e @ Y X

Ihre Kontaktanfrage nehme ich sehr germe an,
Darf ich fragen, wie 5ie auf mein Profil aufmerksam

wurden?

Dann mir ist der personliche Austausch mit jeder Person

sehr wichtig.

Beste Grusse
Marca Fehr

’ Tamara Kriegel - 13:27

" Sehr geehrter Herr Fehr,

NEU

vielen Dank fir die Kontaktannahme. Auf eine Empfehlung
hin Bin ich auf ihr Profil gestoBen, mit dem Ziel, bauliche
GOLDBECK-Fachthemen transparenter in die Linkedin-Welt

2u verteilen.

Beste GruBe aus Swuttgart und ginen guten Wochenstart fur

Sie.
Tamara Kniegel

FREITA

Machnchtenanfrage angenomn

w Thomas Hellmann » 06:09
I Guten Morgen Herr Fehr

Besten Dank fir lhre Nachricht.

Letzte Machricht

Da ich als Schadeninspektor von || R taglich mit
Bauschaden konfrontiert werde, ist Ihr Blog, Videcs,

etc. eine interessante Plattform und fachliche

Unterstitzung.

Besten Dank fiir lhren Einsatz und weiterhin alles

Gute.

Freundliche Grisse
Thomas Hellmann

(o]

Sven Tedeschi
Baubeiter / Progoktlener bes Architektur Kummar AG

Marco Fehe - 1502

Sghr geehrter Harr Tedeschi

Es frout uns, S in der Bauheen Schweiz Gruppe
begnissen ru dirfen,

Daef ich fragen, was der Beweggrund war, dass Sie sich
angemeldet haben?

kch frage. weil mir jedes Mitglisd sehr wichtig ist

Beste Grisse
Barco Fghe

Grunder dieser Gruppe
Geschattstuhrgr FEHR Sau Consulting
Marketing mit Baufachwissen

Mgin Motte: Das Fachwissen von Unternehmem ist Gold
wert, Wierben Soe damdit.
Wir konnan ihaen dabet behilflich sein

R ——

. Guten Tag Har Fghr

Geme verfolge ich theen Podcast und bin sldndig auf der
Suche nach e ideen & inpvatonen um mich
weiberzuenbas

Dhankee #r die Apfnahem

1932000 -

& Benjamin Bucher :

M0 @ » & =0 0%
¢~ Alexander Pfister Poom
Alexander Pfister
Bauleiter Infrastrukturbau bei Gruner
4. DEZ, 2022
Marco Fehr - 12:04
Griiezi Herr Pfister
Es freut uns, Sie in dieser Bauherren
Schweiz Gruppe begriissen zu
diirfen.
Darf ich fragen, was der Beweggrund
war, dass Sie sich hier angemeldet
haben?
Beste Griisse
Marco Fehr
MITTWOCH
Machrichtenanfrage angenommen
3 Alexander Pfister - 20:51
Ich hore immer sehr gerne lhren
fachlich Kompetenten Podcast.
151888 E - % 504 80%E
¢~ Sandro Schirer FR - (-4

Machrichtenanfrage angenomman

FREITAG

Sandro Schirer - 07:34

Halle Marco

(Ich erlaube mir das DU, wie ich es
vom Bau gewohnt bin)

Ich finde deine Beitrige und
Podcasts immer wieder spannend
und ich stosse im Alltag viel an
Situationen, wo ,gepfuscht” wurde.
Gerade im Bereich Solar gehe ich
davon aus, dass es noch viele Fille
geben wird. Letzt Woche durfte

ich eine kleine Expertise machen,
bei welcher ich wirklich erstaunt
war, dass solche Anlagen montiert
werden...

X TN 51%a

B~ Griisse und einen schonen Tag

Wicntig: unsere Kunaen sina o

Experten auf ihrem Gebiet,

Each:

mit tiefem

F und

dentlich

hohen Qualitdtsanspriichen.

Beste Griisse
Marco Fehr

é Benjamin Bucher - 2016
Hallo Herr Fehr

Danke fiir lhre Nachricht. Ich

g
o
e O @)

richt verfassen ...

verfolge Sie schon eine Weile und
finde grossartig was Sie machen!
Im iibrigen bin ich ein Freund ihres

Cousins Yves (Hilti) :)

Ich bin leidenschaftlicher Bauleiter
und Baudkonom und habe mich vor
einem Jahr in die Selbststandigkeit
gewagt, womit ich iibergliicklich bin
und es ist sehr gut angelaufen. Uber
einen Austausch bei Gelegenheit

wiirde ich mich freuen.

seste Grisse [

(©]

Ce (e (

0

..)

+  Nachricht verfassen ...

9

Urs Dambach 3 1 Gradss
Bauflhmer bes SCHWID GRUPPE

@ Marca Fehr - 2057

‘4

2048 E & [ -

(_

DONKERSTAG

Sehr geshrer Harr Dambach

Es freut ung. Sie in dieser Bauherren Schweiz Gruppe
begrizsen ru dirfen.

Darf ich fragen, was dor Eeweggrund war, dass Sig
sich hier angemeldet haben?

fich frage weil mir jedes Maghed sehr wichtig st

Beste Grusse
Marco Fehr

Grinder dieser Gruppe
Geschaftsfithrar FEHR Bau Consulting GmbH
Marketing mit Baufachwissen

Min Motte: Das Fachwiszen von Unternehimgm st
Gold wert. Werben sio damit
Wir kannen inen dabel behilfich sen

HEUTE

Urs Dambach . 0747

Guten Morgen Herr Fehr
Emnersests finde wich

s podeast toll und die Beitrage
Meressant sus andererseits

auf der Sere sehen seh
denke ich dass ich beim
Eingenieursiudiom) nemtu

s Ausbddung GmaTiEr
el von der Vernetzung

profriseren kannte. bexugich Interaewpartnem

Ganz e schane Fritig winschi :-)

o EN 4TS

Antworten auf Andreas Meiers Kommentar zu
diesem Beitrag

Andreas Meier - 1. H
Engineering | Leiter Gebdudetechnik | Hilt...
15td.

Mareo Fehr Vielen Dank fiir diesen tollen
Artikel. Du hast das Gesprach wirklich
perfekt auf " Papier” gebracht. 2

Auch nochmals Gratulation zu deiner
Professionalitat. Die Zusammenarbeit mit
dir macht richtig Spass. Empfehlenswert

b

18530 & - X0 83%m
Lukas Bieri .
« " " : [+ .+
© Mobil - vor 1 Std.

sein.

0 Lukas Bieri - 19:27

Guten Abend Herr Fehr,

herzlichen Dank fiir lhre Nachricht.
Seit geraumer Zeit bin ich ein

treuer Horer lhres Podcasts. Als
angehender Bauplaner HF liegt mein
Hauptinteresse bei Bauschaden
sowie den Erfahrungen von
Unternehmern und Bauherren.
Zudem habe ich ein grosses
Interesse an innovativen Produkten
und Arbeitstechniken.

Des Weiteren wiirde ich gerne
erfahren, welche Themen aktuell
diskutiert werden und welche
Schwierigkeiten gemeistert werden
miissen.

Herzlichen Dank fiir die Aufnahme.

Ich wiinsche lhnen einen schdnen
Sonntag Abend.

Mit besten Griissen,

-+  Nachricht verfassen ... 0



TESTIMONIALS

Stefan Mu[leu o

9 such suf Mobilgeraten verfigha

yallo© @ &« @ P - 156B/s BN &= ll (B7021:12

¢ Marco Fehr Q ¢~ Nicolai Scheiweiler... --- &1 Yy

™ Einso wichtiges Thema und Zur Website

'6

Stefan Miiller - 1
Geschaftsleitung Hochbauamt Graubnden

12, JuRi
Marco Fehr . 1725
Gruezi Herr Miller
Es freut uns. Sie in dieser Bauherren Schweiz Gruppe
begrissen 2u darfen.

Darf ich fragen. was der Beweggrund war, das Sie sich
heer angemeldet haben?

Beste Grilss

Stafan Mdller . 1252

Griezi Herr Fehr

Besten Dank fir die Annahime meiner Anfrage, Das
Hechbauwamt Graubdnden st die Bauherrenvertretung
des Kantons Grauvbdnden. Wir bewrtschaften ein
Portfolio ven gegen 1 Mia, Franken und tatigen
Jjahrfich Bauinvestitionen zwischen 50 und 100 Mio
Framken,

-

einfach gut, dass du Transparenz

und Sicherheit in die Baubranche
bringst & 02
9Std. Gefdlltmir Antworten

@ Marco Fehr Karem Albash danke dir. Ei..

Lars Koster

Gliickwunsch Marco!! Ich
verfolge deine Arbeit seit einer
Weile mit grosser Bewunderung
und Begeisterung! Du machst
eine grossartige Arbeit fiir die
Baubranche! Wie Karem bereits
erwahnt hat, sorgst du fir
Transparenz und Sicherheit in
der Baubranche! Du bist ein
grosser Gewinn fiir die Bauherrn,
Bauarbeiter, Bauleiter und
Architekten &3 [ oy O

35td. Gefélltmir Antworten

HEUTE

s Nicolai Scheiweiler % - 16:38

Anfrage
Hallo Matthias

Unsere Familie ist im Besitz einer
Liegenschaft im Kanton Schwyz, es ist
eine gemischte Liegenschaft mit 9
Wohnungen, einer Garage und einem
Restaurant.

Uber den Bauherren Podcast bin ich auf
dich aufmerksam geworden. Gerne
mdchten wir flr die Liegenschaft eine
Machbarkeitsstudie machen um
abzuschatzen welches Potenzial in der
Liegenschaft steckt.

Somit sind wir interessiert am Austausch von

b eehelino ot @ Marco Fehr Lars Koster das freut mich ...

@ ©

Macht ihr auch Mischliegenschaften und
seit ihr im Kt. SZ (Wollerau) tatig?

Freundliche Grisse

Stefan Miller

Kommentieren ...

Danke fiir dein Feedback!

[Ne

@ Nachricht verfassen ... 8
“Ein Kunde von mir hat mir diese Nachricht von einem
Interessenten gesendet. Wir erstellten Content zum Thema
Machbarkeitsstudie und so bekommt er seine Anfragen.”

Martin Mordasini
1 Rezension

var einem Jahr

Marco Fehr und sein Bauherren-FPodcast sind absolute Spitze. Er pruft und begleitet seine Interview-
Gaste optimal. Auch spater empfiehlt er seine Gaste gerne weiter, so entsteht sin Netzwerk von
welchem alle profitieren. Ganz besonders der Eauherr durch ein mangelfrmes Werk Wener 50 Mar{:nl

Faten Abazi - 2. 3 Min, #e=
Abtalungslaiter | iftung bei Koster AG

Guten Tag Marco Fehr, danke fur Ihr Feedback. Ich bin der
Meinung. dass es mehr Menschen wig Sie auf der Branche
bendtigt werden . welche die Bauherren richtig informieren
kénnen, Mir ist bei vielen Projekten am Schluss bei der Ubergabe
und Instruktion aufgefallen, dass der Bauherr dber weitere oder
andere Alternativen gar nichts wusste. Sprich der musste sich mit

dem Zufriedenstellen, was der GU ihm als richtig oder gut PO X niea st rarsis
verkauft hat. Und genau da merke ich, dass es von 2 Tage

Motwendigkeit ist. dass genau diese (Bauherren & Investoren)
richtig und genug frih beraten werden.

Vielen herzlichen Dank fiir diesen
imposanten Podcast! Wir kénnen von
tiefstem Herzen den Bauherren-podcast

) ) weiterempfehlen - Garan fir Rentabilitat...
Solche Beitrdge wie dieser von thnen, sind die ersten wichtigen
Schritte um die Diskussionen zu starten und den

Projekibeteiligten die Augen zu 6ffnen,

Geliiht mir -

© 1 | Antwerten

Lighe Grosse

F. Abazi
MARCO FE

Antworten

Applaus t" T



MESSE VIDEO BEISPIEL

AN DER BAU IN MUNCHEN 2025 HABEN WIR FUR DIE FIRMA MIPS AM
STAND DER FIRMA WURTH EIN KURZES VIDEO AUFGENOMMEN

.~m Marco Fehr . 5=
o Nutze dein Baufachwissen zu Marketingzwecken -

2 Wochen » @

Welchen Helm tragst du auf der Baustelle?

einfach -

effektiv -..

Wenn dein Helm keinen gelben Punkt hat. dann schiitzt du deinen Kopf

nicht richtig. ... mehr

CEe 121
o
(5 B Geféllt ®
1 ) Kommentar
mir

!l! 98.210 Impressions

L
Teilen

9 Kemmentare - 3 direkt geteilte Beitrage

q

Senden

Analysen anzeigen

Beitragsanalysen

Marco Fehw hat dies gepomer « 2 Wachen

Welcnen Haim tragst du uf der Baysmets?
Wenn din Heir keinen getben Punkt hat, dann schiftzt du deinen Kopf

nicht FiEhtig. ..

Auffindbarkeit @

98.21

Mpressiong

70.698

Emaichta Mitghecss

Video-Performance @

128 Std. 59 Min.

Aufrute Wiedergabezeit

Engagement @

Raaitionen

Wichtige demografische Inform
haben

Verkdufer

WAt ShbiaT Sl gk VISR JOBBRIEIAING

Metropolregion Minchen
Von dietem Stamdan

Selbststindig

Bad chesem Unternghmen

Alie anzeigen =%

Wer hat sich seit diesem Beitrag Ihr Profil angesehen? @

‘ 3 Personen sind bei SOPREMA Switzerland beschiftigt
‘ 3 Personen sind bei Huber AG Briefkastenanlagen beschiftig

‘ 3 Personen sind bei Roth Geriiste AG beschiftigt

20 Sek.

ttiiche Wisdergabarai

1

Personen, die Ihre Videos angesehen o

2%

- ~
[ a ]
| Anzeigen J

- ~
( a ]
| Anzeigen J



LINKEDIN BLOG ANALYSE

Jede Podcastfolge wird in meinem Web Blog und zusatzlich als Linkedin Newsletter veroffentlicht.

gibt permanent mehr Reichweite fur dich. Hier siehst du die Insights von Linkedin.

Marco Fehr . S

HNutze dein Bawfachwissen zu Marketingzwecken - einfach - effeitov - einzigar...

22 5t « (@)
Liebe Architekten und Bauleiter: Wire es nicht wunderbar, wenn ihr nur anhand von
5 Merkmalen sinen kompetenten Untemehmer erkennen wiirdet?

Genau so eine Methode offeriere ich dir in meinem neuesten Blog: Es ist die perfekte
Checkliste gegen den Bau-Frust.

Eines verrate ich dir jetzt schon: Der billigste Preis ist kein Kriterium dieser Liste,
Vielmehr geht es unter anderem um Qualifikation, Kommunikation und
Zuverlsssigkeit.

Doch der eine oder andere Punkt dirfte dich Gberraschen...

Ps: Als Unternehmer kannst du dieser Checkliste vorbeugen, indem du bereits jetzt
schon dein Fachwissen zu teilen beginnst.
So hast du einen Vortell in der Sichtbarkeit gegentber deiner Konkurrenz,

Und du wirst beim Entscheider einen massiv hisheren Expertenstatus gewinnen.
Starte jetzt. Wir ktnnen dir kompetent helfen.

Dein Bauwissen ist Gold wert

1.(

Die perfekte Checkliste gegen den Bau-Frust: An diesen Merkmalen erkennst du als
Architekt oder Bauleiter einen guten Unternehmer

Marco Fehr

Liebe Architekten und Bauleiter: Wire s nicht wunderbar, wenn ihr nur anhand von wenigen Merk..

© Sie und 11 weitere Personen 1 Kommentar

Reaktionen

@ %@%@&@&

@ B Gef:ﬂlt mir

gl 1.420 Impressions

@ Kommentieren ) Teilen =7 Senden

Analysen anzeigen

Performance von Artikeln @

1.147

Artikelaufrufe

Google

Das
checkiiste gegen bau frust ® & m
Alle Ealcier Videos Farws el Buchar Maps Mehr = Suchfiiter =
Die perfekte CheckBste gegen den Bau-Frust: An digsen Merkmalen erkennst du als Architekt
odor Bauletter elnen guten Unternehmear
# Erfahrung und Fachkenntnisse,
» Zertifikate und Cualificitionen
= Transparente Kommuniation,
= Cualitdt und Cusitatekontrolen.
= Torméntreus und Zuveriissigheit.
= Kundenaufriadenhoit und Referonzen.
vor 23 Stundes)
Linkedin
ﬂ Neps fde Inkede com . puise , Be-parkide-checkisle-
Die perfekte Checkliste gegen den Bau-Frust - Linkedin
@ ‘nlomationan 2u rervoegenobenen Snicoets « B Feedback
Der Newsletter wird auf Google indexiert und ist
SEO relevant ¢
Performance von Artikeln X

2.419

, Sendungen von E-Mails

Artikelaufrufe

Wie oft lhr Artikel insgesamt auf Linkedin oder
via E-Mail angesehen wurde, Diese Zahl ist sin
Schatzwert und gibt die tatsdchliche Anzahl der
Impressions maglicherweise nicht exakt wieder.

Sendungen von E-Mails
Die Zahl der Abonnentinnen, die eine E-Mail zu
diesem Artikel erhalten haben.

'ﬁffnungsraie von E-Mails

Prozentsatz der Abonnentinnen, die die zu
diesem Artikel gesendete E-Mail gedffnet
haben. Diese Zahl ist ein Schatzwert und gibt
die genaue Anzahl méglicherweize nicht exakt
wieder,

34%

Offnungsrate von E-Mails

Der Newsletter wird an alle Abonnenten gesendet. Eine Offnungsrate von
Uber 10% ist schon genial. Wir erreichen Uuber 30%



KUNDENBEISPIELE

ARCHITEKT@WORK 2025 ROFIX

Auftrag:

Kunde seit 6 Monaten:

Videocontent erstellt zu einem innovativen Dachrand
Detail mit Baufachwissen vom Experten

BAU MUNCHEN 2025

© e RN -
Auftrag:

Kunde seit 2 Jahren

Diverser Videocontent erstellt zu einem TUrschliesser,
mit Kunden, auf Baumesse, Drehturen und Zutrittsysteme.
Vor Ort bei einer Schule Video Content fur Architekten
und Bauleiter erstellt.



KUNDENBEISPIELE

SOPREMA AUSBILDUNGSZENTRUM 2024

Auftrag:

Kunde seit 1.5 Jahren

10 Pakete gebucht. Hier haben wir Uber Flussigkunsstoffanschliusse bei Fenstern
gesprochen

GEBERIT 2024

Auftrag: .
Zusammenarbeit 1 Jahr. Diverser Videocontent
zum Thema Dusch WC

Aufnahmen noch im alten Buro



LINKEDIN PROFIL
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i 2y, AV 7o,
N PP oriry

- ? OBJEKTSPEZIFISCHE KUNDENANFRAGEN
DANK DEINEM BAU-FACHWISSEN! ===

BEGEISTERTE KUNDEM;

siovertiille . Tam

m LSND VIELE MEMA

Marco Fehr { © Verfizierungs-Badge hinzufiigen o FeHR Bau Consuiting Gt
Mutze dein Baufachwissen zu Marketingzwecken - einfach - effekbiv - =
einzigartig o 076/7254076

Volketewil Zorich, Schwelz » Kontaktinfo
Website Marco Fehr &0
12.258 Follower:innen - 500+ Kontakte

GRUNDER LINKEDIN GRUPPE

BAUHERREN SCHWEIZ w 4,576 Mitglieder
N GEGEMN BAUFPFUSCH S "
- = Ny ’ Darunter Verena Gdlkel und 3.853 weitere
MEHR BAUQUALITAT STATT PREISDRUCK Kontakis
Marco Fehr m.
i 3.9 Tad.
Verantwortliche:r Goin
Gruppe srstelit Feb. 2020
Kontakte einladen
Ausstehende Beitrage o

Bauherren Schweiz - Bauwissen von Experten

s Privat, &ffentlich Alle anzeigen =¥

Mitgliedschaftsanfragen

Gruppe verwalten Badge fiir aktive Gruppen erhalten

12'000+* Follower bei Linkedin (Geschaftsfuhrer, CEOs, Architekten) 90%
aus der Schweiz

Grunder der Linkedin Gruppe: Bauherren Schweiz mit 4000+ Mitglieder
Facebook ca. 600+ Kontakte

Instagram ca. 700+ Follower

Sie erhalten Promotion auf all meinen Kanalen




STATISTIK

PODCAST FOLLOWER SPOTIFY

ERFOLGREICH BAUEN PODCAST

f - Bauherren Podcast Schweiz

BAUHERREN [T
PODCAST Von Marco Feh

395 Folgen
SCHWEIZ
LT TN TAN GO MARCO FEHR
v A ay a r
Starts (0) Streams (0) Hérer*innen (i) Follower*innen (i) Impressions (1)
61.587 43.255 9.523 1.656 36.176
Insgesamt Insgesamt Insgesamt Insgesamt Letzte 30 Tage

PODCAST FOLLOWER ITUNES

! Bauherren Podcast Schweizv  (secicht mends folgen  Leistun g aTTTTma
FOLLOW ER:INNEN 7 HORERBatEn * TREUE HORERSNMEN 7 WIEDERGASEN
405 1,2K 698 21,3K

i .t . odietem . dedenasss,

Total Horer auf Spotify = 1400+
| iTunes Horer auf ltunes = 1300
ll.“II|“‘Illlllnllhllllllnl [\ ¥ j ™= "= Castbox 43
Google Podcast: 80
Youtube: 260
Total ca. 3000+ Podcasthorer

WEBSITE BESUCHER

Neue Follower:innen Gehbrte Zeit

www.marcofehr.ch

Sessions Pageviews

2,247 6,273 Monatliche Website Daten

Avg. Session Duration ] Bounce Rate D|e \X/eb5|te \X/Il'd Standlg Verbessert
o6s 6.14% und getestet damit Nutzer sie als

™ 17% + -30%

Kooperationspartner besser finden.



ABONNENTEN

LINKEDIN ARTIKEL

BAUBLO El NEWSLETTER
i Y
NI Dein Bauwissen ist Gold
NEWSLETTER
- & wert
- Was soll ich heute auf Linkedin posten? Mit
Podcastinterviews |8sen wir dieses Problem
Von Marco Fehr Erscheint: Wochentlich
- Nutze dein Baufachwissen zu Marketingzwecken - ainf 3.896 Abonnenten

Auszug aus einem Artikel - Aufrufe pro Artikel und 365 Tage

Erschaint vor 4 Morniaten ves Beitragsanalysen m

Wir fiskren dich Schiritt fir Schrtt dureh die ¢inzélnen Phasen des SIA 102 von dar
strategischen Plarung. Gbér dis Vorstudie und Prejaktienung, bis hin fur_ _ mah

a Als Bauherr oder Investor musst du die 14 102 kernen. Dieser Baub...
Warcs ik il '— ar- d M

Auffindbarkeit @

= IDASIMUSST/DU/WISSEN!

Interaktionen @

-------- 7 =
Kemmantare 33
mitiMATTHIAS GERBER. [N o,
Als Bauherr oder Investor musst du die SIA 102 kennen. Dieser Baublog vermittelt
dir das nétige Grundwissen P A e
Marco Fehr auf Linkedln « Lesedauer: 4 Min. 1,605

udel ey 3 Kommentare
Dein Bauwissen ist Gold wert

3959 Abonnentinnen

Letrte 365 Tage ~

Trends @

65.914 580




TOTAL ABONNENTEN

Total Personen welche wir auf unseren Kanalen erreichen:

Linkedin Hauptprofil Marco Fehr: 12'000+

Linkedin Blogartikel 4500+ erhalten bei jedem Artikel eine Meldung
Linkedin Gruppe Bauherren Schweiz: 4500+

Instagram (neuer Kanal) 330

Whatsapp Status 600

Blog www.marcofehr.ch: 6000+ Aufrufe / Monat

Horer auf Spotify = 6500+

iTunes Horer auf ltunes = 2300

Castbox: 43

Youtube: 1200+

Total ca. 4000+ Podcasthérer Bauexperten etc.

Total alle Touchpoints von Bauexperten: 25’000+ / Monat

Blogartikel und Podcastfolgen sind SEO relevant und werden auf
lange Sicht weitere neue Kundenkontakte ergeben




IHRE VORTEILE

o Fokussierte Experten Zielgruppe in ihrer Nische

e LEAD Generierung durch Conversion optimierte Blogseite mit Verlinkung
zu ihrer Website

e Neukundengewinnung durch persénliche Emfpehlung von Marco Fehr

e Vertrauensaufbau zum Kunden

e Sie verkaufen nichts sondern teilen ihr Expertenwissen

e Kunde hort freiwillig und selbstandig unser Gesprach

e Kunde bildet sich mit ihrem Fachwissen weiter

e Wenig Streuverlust da hoch konzentriertes Expertennetzwerk

e Erhalt von Social Media / Newsletter / Blogartikel Content

e Einbettungslink Podcast fur ihre Firmen Website = langere Verweildauer

e SEO optimierte Titel von Podcast die besser gefunden werden

e Sie profitieren von meinem Bauexperten Netzwerk

e |hre Mitarbeiter machen Marketing fur ihre Firma

Ablauf eines Interviews:
Vorbesprechung (45 Minuten)
Aufnahme (45 Minuten)

In nur 90 Minuten zum Experten Interview,
auch vom Home Office aus

Vorteile fur lhren zukinftigen Kunden:

o Jederzeit und uberall auf allen Geraten abrufbar (mobile, PC etc.)
Expertenwissen einfach, schnell und verstandlich erklart
spart Zeit um direkt den passenden Experten/Losung zu finden
Er/Sie lernt neue innovative Produkte kennen
er hort die Stimme vom Interviewgast und baut Vertrauen auf




